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Dr. Greifelt spricht iiber den unlauteren Wettbewerb

Fola: Lhrmmacherkunsg

Dr. Greifell von der Zenitrale zur Bekampfung des
unlauteren Wettbewerbs: Wenn man das nchhge Ver-
standnis fur die schwierige Frage des Wellbewerbs finden
will, muf man das Rech! auf seine hefste Grundlage zu-
riickfuhren. Es geht auf diesem Gebiet nichl ganz ohne
therorelische Erorterungen ab. Wozu besteht uberhaupt
ein Gesek gegen den unlavieren Wetlbewerb, und was
will dieses Gesely iiberhaupt schuken? Geisireiche
Wissenschaftler haben uber diese Frage viele und geisi-
volle Artikel geschrieben und haben die verschiedent-
lichen Theorien aufgesicllt. Ein namhafter Wissenschaftler
hat gesagt: Das Wetlbewerbsgesel i1st ein Ausfluf des
Personlichkeitsrechis. Es will die Personlichkeit in der
Wirtschaft gegen unzulassige Beeintrachligungen schuken.
Diese Theorie scheint falsch zu sein. Der unlautere Welt-
bewerb richtet sich in den meisten Fallen nicht gegen be-
stimmie Personen., Die Person i1st meist verhallmsmagig
gleichgultig. Der 311|ﬂui::rt: Wettbeweérb nichliet sich viel-
mehr gegen das Erwerbsgeschaft des anderen.
Andere Theoretiker haben gesagt, damit i1st also das ge-
schikle Rechtsgul nicht die Personlichkeit des Weti-
bewerbers, sondern der eingerichtete Betrieb. Es 1st aber
so, daf beim unlauteren Wetlbewerb nicht der Geschafts-
betrieb des einen getroffen wird, sondern das Hauptziel
ist, auf den Schultern der anderen emporzusteigen, auch
auf Kosten der anderen. Aber man nichiet sein Haupt-
augenmerk nicht darauf, den anderen zu schadigen, son-
dern darauf, selber emporzukommen. Dann stimmt diese
zweite Theorie auch aus folgendem Grunde nichi; der un-
lautere Wettbewerb richtet sich nicht gegen einzelne, son-
dern gegen die Allgemeinheil. Er will das Interesse des
Volksganzen schadigen im Interesse eines einzelnen,
stellt also damil die Theorie auf: Eigennuk geht vor Ge-
memnul, Es scheint mir nichhger zu sein, wenn man sagt,
das geschutzte Rechisgut 15t die Volks-
gemeinschaftl. Wir brauchen ein Wellbewerbsgesek,

um die Volksgemeinschaftl, die Gesamtheit des Volkes, zu
schuken.

Der Sinn einer jeden gewerblichen Tatigkeit und der
Sinn des Wetlbewerbs ist der, die Volksgemeinschaft auf
die beste und vorteilhafteste Weise mit den Gulern des
taglichen Lebens zu versorgen. Darum mussen wir emnen
freien Wettbewerb haben und keinen gebundenen Wetl-
bewerb. Es kann keine Proitektion von héherer Stelle ein-
sehen und zugunsten des einen oder anderen ent-
scheiden. Der Enitscheid, wer der Sieger im Welt-
bewerbskampf wird, muk aus den Personen kommen.
Der Tuchligere allein mufk gewinnen. Er
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kann aber nur dann gewinnen, wenn ihm eine faire Chance
dazu gegeben wird, wenn er seine Leislungen sprechen
lakt und nicht behindert wird durch unlautere .Mﬂhud:n_
seiner Mitbewerber. Dann entscheidet der , Tuchligere®,
der, der die weniger anstandigen Methoden anwendel,
derjenige, der dem Publkum etwas vorlauscht,  Wir
brauchen dieses Gesel also, um der Propaganda
Grenzen zu seken, um zu erreichen, dak nicht der Un-
anstindige, sondern der wirklich Tluchlige nach oben
kommt. Das scheint mir auch der Sinn des ganzen Ge-
sekes zu sein.

Was folgt aus dieser Theorie? Wenn der Well-
bewerb der Volksgemeinschaft dienen soll, so muf ein
Gebot beachtet werden, das Gebot der unbedingien
Kameradschaft im Wetibewerb. Man soll es nicht
7u weit ausdehnen und von niemandem verlangen, dak er
sich fiir die Interessen seines Konkurrenten einsekt und
nun versuchi, diesem Konkurrenten zu nuken und den
eigenen Nuken zuriickzustellen. Das Gewinnsireben des
einzelnen ist gesund und auch zu billigen. Es muf aber mit
anstandigen Methoden verfolgl werden. lch muf meine
eigenen Leistungen so stark wie moglich in df:n_ Vorder-
grund riicken und versuchen, das Beste fur die Volks-
gemeinschaft und fir mich zu schaffen. Konkurrenten
gegeniiber also nur durch Leistung in den Vordergrund
treten und nicht mit Liigen und unsittlichen Meihoden.
Das Welthewerbsgesel hal diese Forderung in § 1 auf-
gestellt, in dem gesagt wird: Wer im geschaftlichen Ver-
kehr zum Schaden des Mitbewerbers Handlungen vor-
nimmt, die gegen die guten Sitten verstogen, kann auf
Unterlassung und Schadensersak in Anspruch genommen
werden. Man hat sich also als anstandiger Kaufmann und
ehrsamer Handwerker zu hallen,

Das zweile Gebot;: Man muf in allem, was
man sagl! und schreibt und tul, wahr sein
Man darf nicht ligen. Diese Forderung ist fur alle
offentlichen Ankundigungen, also Inserate, Plakate, Aus-
stellungen, Schaufenster, in 88 3 und 4 des Wellbewerbs-
gesches erhoben worden.

Dasselbe ist in einer kurzen Form vom Werberat ge-
sagt worden. , Die Werbung muf wahr und klar sein.” Sie
muk jede Moglichkeit einer Irrefihrung vermeiden Wahr
und klar in jeder Hinsicht, was die Person des WNii-
bewerbers, was die eigene Person anbelangt, die Art des
Geschafts, die Gute der Ware, Preisbemessung der Ware,
Leistung, unter allen Umstanden mulk dieses Gebol an-
gewandt werden. Man darf das Publikum nichl tauschen,
um einen Vorsprung vor den Mitbewerbern erhalten zu
wollen.

Das sind, meine Herren, die beiden Gebote, die fur
das gesamte Weltbewerbsrecht gellen. Das erste
OGebol,das Gebot der Kameradschaft, das
zweite Gebot, die Forderung nach un-
bedingter Wahrheit und Klarheit. Wer diese
beiden Gebole beachiet und danach lebi, der kann nicht
in ernstlicher Form gegen die Bestimmungen des Wetl-
bewerbsgesekes verstogen, Das Wetthewerbsrecht wird
als ganz besonders schwierig verschrien. Das ist falsch.
Es ist einfach, wenn man mit einem klaren und gesunden
Menschenverstand an diese Dinge herangehi und diese
grofen Gedankengange berucksichhgl.

Ich mochte nun in die Praxis hineinsteigen. Ich habe
mir fur den heutigen Tag 20 prakhsche Beispiele aus
Ihrem Gewerbe geben lassen und will Thnen diese prak-
lischen Beispiele jekt vorlragen. Wir wollen diese mil-
cinander durchsprechen. Ich habe mil Absicht mehrere
davon gewahlt, die michi ganz klar sind.
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