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DIE UHRMACHERKUNST

Weshalb sollen sie es kiihl und niichtern
sagen, was der Gegenstand kostet? [hr
Schaufenster sieht noch viel netler aus,
wenn alle Preisangaben auf eine so freund-
liche Art gemachi sind.

Gulen Weihnachiserfolg!

Weihnachtsstimmung
auch durch die Preisschilder!

Bezugsguellen geben wir lThnen
fir diese Schildchen gern an.

Kundenwerbung — sparsam, doch wirksam!

tagen, vor Ostern, Konhirmation, Kommunion ist es jedoch
sehr, sehr zweckmakig. Nun sind die Verhalinisse in den
GUrok-, Mittel- und Kleinstadten vollkommen verschieden,
trokdem kann die Geschaftsreklame keineswegs unfer-

Und wenn das Geschaft noch so qut geht, Sie miissen
Irokdem werben! Verlassen Sie sich niemals auf den
Augenblick, sondern denken Sie weiter. lmmer gehen
einige Kunden verloren — sei es durch Fortzug, Tod usw.
Fur diese missen Sie Ersak schaffen! Nicht nur das: da
Sie lhr Geschaft ausbauen wollen, miissen Sie also mehr
Kunden werben,

Bei der Werbung hal es keinen Zwedck, nur sellen
einmal ,ein Inserat loszulassen”! Dann lieber gar nichis
— das hat die gleiche Wirkung. Und wenn Sie wirklich
wenig Geld fur IThre Werbung ausgeben wollen, eine ge-
wisse Logik, ein System darf nicht fehlen, sonst werfen
Sie lhr Geld gedankenlos zum Fenster hinaus,

Beim Handwerk hat sich leider noch nicht der Gedanke
an einen gut uberdachten Reklame-Feldzug durchgesekt.
Es gibt noch so viele Moglichkeiten, sich in das Gedachtnis
der Kunden zuruckzurufen, den Kundenkreis zu erweitern,
wenn man beobachtet, wie andere es anstellen. Aus
welchem Grunde davon kein Gebrauch gemacht wird, ist
manches Mal nicht recht festzustellen, weil man eine po-
sihive Antwort nicht erhalt. Es werden Klagen laul iiber
schlechte Zeilen, es sei kein Geld da, es niike infolge-
dessen auch keine Reklame.

Prospekte?

Der Uhrmacher glaubt vielfach, eine unmittelbare
Kundenwerbung nicht anwenden zu konnen. Es mag
daran liegen, daf er sich keinen unmittelbaren und direkten
greifbaren Erfolg von einer Werbung verspricht, Um das
beurteilen zu konnen, soll man wenigstens einen Versuch
gemacht haben. Aber das kostet Geld, gewik, jedoch
nicht so viel, wie meistenteils angenommen wird, denn es
gibt  Spezial-Prospekidruckereien, die aukerordentlich
preiswerl liefern. Naturlich 1st ein zugkraftiger Werbetext
notwendig. Wer in der Lage isl, sich Prospekte billig zu
kaufen, in die er nur seine Firma einzudrucken braucht,
1st naturlich besonders gut daran. Er mufk aber uberlegen,
ob das fur ihn nicht irgendeine Gefahr birgt.

Anzeigen?

In Grofstadten findet man in der Zeitung ab und zu,
hier und dort, Anzeigen von Uhrenhandlungen, die sich
mit dem Teilzahlungsverkauf befassen. Wurden diese
Firmen zur Zeitungsreklame ihre Zuflucht nehmen, wenn
es zwedklos ware? Gewif mcht. Einer laufenden In-
serlion fur jedes Geschaft bedarf es ja auch nicht immer,
aber zu gewissen Zeiten, wie vor Weihnachten, Namens-

bleiben, der Aufiriecb zum Vorwartskommen darf nicht
zuruckstehen,

In der Kleinstadt!

Betrachten wir die Verhaltmsse vorerst vom Klein-
stadi-Gesichtspunkt aus. Die Wirkung einer Anzeige in
der Orlszeitung mit ihren Ablegern ist gunstiger als im

Da waren nun alle Wiinsche beisammen und der
Weihnechtsmann wird sie sicher genehmigen, So-
viel Frewds fir jeden elnzelnen in der Familie
und fir alle zusammen bringen nur solche Ge-
schenke, die nicht fir die kurze Zeit der Feier-
tage bestimmt sind, sondern Jahre hindurch an
liehe Menschen erinnern,

Diese zuverlissigen, snsprechenden Uhren sehen
auch wertvoller aus, als sie wirklich kosten, und
lizgen in meinem Geschift Fir Sie bereit. Bitte,
kommen Sie recht bald vorbei, um ganz rwanglos
die reichhaltige Auswahl snzusehen.

Vielleicht finden Sie such noch cine reizende
Kleinigkeit dazu, die Thnen besonders gefillt.
o werden hier cine richtige kleine Ausstellung
vorfinden, die [hnen sicherlich Freude machen
wird. Ich hoife, Sie recht bald in melnem Ge-
schaft begrillen zu kénnen.

Heil Hitlerl

Ihe Uhrmachermeister.
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