e ———

Wl SLUB

Wir fihren Wissen.

UL UL

162

DIE UHRMACHERKUNST

Nr. 13

geschafte auf. Wenn auch die Lieferer erhebhche und an-
erkennenswerte Hilfsstellung geben, so sind doch die
Zahler der Werbebeitrage die erwahnten 9000 Lhreneinzel-
héandler. Davon sind rund 90/, in der Handwerksrolle haupt-
beruflich eingetragene Uhrmacher und rund 10°/, haupiberuf-
lich eingetragene Goldschmiede, die die Uhr als Neben-
artike] fiihren. Die von diesen Betriébsfuhrern bisher auf-
gebrachten Werbebeilrage gehen in die Hunderttausende.
Sie haben demgemah einen natiirlichen Anspruch darauf,
daf die Gemeinschaftswerbung fiir den fachlich ausgebil-
deten Uhrenlekiverkaufer wirbt. Lind allein diese Werbung,
intensiv gestaltet und von bedarfsweckenden Schlagsaken
wirksam begleitet, kann der Werbung der Aukenseiter die
Wirkung nehmen. 3 _ s

4. Der Werbeeinsak fir ,Kauft anstandige Uhren™ isi
weder eine logische noch eine werbliche Vnrhedmgung fur
die auf den Uhrenverkaufer (— Uhrenfachgeschafi) hin-
weisende Werbung. Vorbedingung ist ganz etwas anderes,
schon so oft betontes: Die Haltung und Gesinnung des _ln-
habers des Uhrenfachgeschiftes sowie die mustergultige
Gestaltung des Ladens und der Werkstatt, und wenn 'ﬂlE
Raumlichkeiten noch so klein sind. Sollte man .*.‘u:h m‘dﬂ
einmal dariiber unterhalten, dak es Uhrengeschafte aibt,
die sich ,Uhrenhaus” oder ,,Haus der Geschenke" nennén”’
Sollte man sich nicht einmal vor Augen fihren, dak es
Uhrengeschifte gibt, die die Werbung-fiir billige Uhren
(fiir ,ganz billigen Quark" sagl Herr Scholzel fordern?
Sollte man nicht einmal in sich gehen und fragen, warum
es immer noch moglich ist, dak der Uhrmacher X fur ene
Reparatur 2 ®% und der Uhrmacher Z 3,50 RN fur die
dleiche Arbeit verlangt? Sollte man nicht einmal mil den
Berufskameraden sprechen, die mit Nebenartikeln handeln,
die gar keine innere Beziehung zum Uhrenverkauf haben?
Auf den Vertrieb von Nebenartikeln ist der Uhrmacher
wirtschaftlich angewiesen; aber eine Branchenabgrenzung
kann der Berufsstand der Uhrmacher schwerlich furdelrn,
wenn beispielsweise ein Uhrmacher dazu iibergeht, Schreib-
lischgerat und Bilder zu verkaufen,

Diesem oder jenem Uhrmacher mogen meine Auﬁfiit}-
rungen nicht gefallen. Darauf kommt es mcht an. Auch in
der Wirtschaft gilt der Sak: Erst arbeite an Dir selbst und
an Deinem Betriebe, und arbeite vor allem mit Deinen Be-
rufskameraden nach den von Deiner Berufsorganisalion
aufgestellten Richtlinien zusammen. Dann wird man zu
ciner Berufsgemeinschaft kommen, zu deren wesentlichen
Merkmalen ein annahernd gleicher Leistungsstand der Be-
triebe gehort, Erst dann kann man auch Forderungen
stellen. Vorher ist es unveraniwortlich, wenn einzelne
Uhrmacher offentlich Forderungen aufstellen, wie ectwa:

Heraus mit den Uhren aus dem Warenhaus!
Heraus mit den Uhren aus dem Versandhaus!
Weg mit den Uhrenhausierern!

Diese Skribenten wollen sich folgendes ganz klar
machen lassen: :

1. Das Warenhaus soll nach dem Parteiprogramm
Jkommunalisiert” werden und ,,an kleine Gewerbetreibende
zu billigen Preisen vermietet werden” (Punkt 16). Wann
dieser Punkt verwirklicht wird, das bestimmi allein die
wirtschaftspolitische Fiihrung des Staates,

Bis dahin sind die Warenhauser als Mitbewerber zu
behandeln: mil thnen ist ein gewil nicht leichter Leistungs-
welbewerb durchzufiihren, der aber durch die Qualitats-
leistung und die Qualitatsware des Uhrmachers zu seinen
Gunsten auslaufen wird.

2. Das Versandhaus ist von der Wirtschaftsfuhrung des
Dritten Reiches als Trager von Handelsfunkiionen an-
erkannt worden. Wie bekannt, ist die Errichiung von Uhren-
versandhausern, die Sorfimentserweiterung bestehender

Versandhauser bis auf weiteres grundsaklich verboten.
Damit ist der uferlosen Ausdehnung des Versandhandels
mit Recht Finhalt geboten worden. Die bestehenden
LUhrenversandhauser jedoch sind g]eiqu.ils Mill:r-:wcrb_cr
der Uhrengeschafte. Dabei nehmen wir die Auswuchse im
Geschaftsgebaren einiger Versandhauser I{:mesfalt{ hin.
Fs ist uns nicht gleichailtig, dak die Versandhauser
x-belicbige Garantiefristen einraumen; wir wehren uns ch:!-
gegen, dak die Versandhauser bei ihrer Werbung nach wie
vor das Abzahlungsgeschaft in den Vordergrund stellen.
im iibrigen ist es selbsiverstandliches Gebol der Uhren-
geschafte mit offener Verkaufsstelle, sich durch hervor-
ragende Leistung und starkste Werbung die fuhrende
Rolle im Verkauf von Uhren an den Leklverbraucher zu er-
halten.

3. Ober die Uhrenhausierer sei nur soviel gesagt, daf
sie, wie bekanni, in der Fachgruppe ,ambulantes Ge-
werbe* straff zusammengefakt sind und dag die Hausierer,
die einen Peruf erlernt haben, nach Moglichkeit als Spe-
sialarbeiter in den Arbeitsprozefy eingegliedert werden
sollen. Gewif sind uns aus allen Bezirken Deutschlands
Klagen iiber Uhrenhausierer gekommen; wir haben, soweil
es angangig war, die erforderlichen Magnahmen eingeleitet.
Wir stehen auch auf dem Standpunki, dak Uhren und
Schmuckwaren kein Hausierobjekt sind. Ob unser Stand-
punkt anerkannt werden wird, lagt sich heute nicht sagen.
Auf jeden Fall leuchtet unsere Forderung ein: Wenn man
von dem Inhaber eines Uhrengeschafts die Meisterprii-
fung im Uhrmacherhandwerk oder die Uhren-Sach- und
-Fachkundeprifung verlangt, muk man ersi recht den
Uhrenhausierer einer Prufung unterstellen. Es ist zu er-
warten, dak das kinftige Einzelhandelsberufsgesel die
Lihrenhausierer den Bestimmungen unterwirft, die fur den
Uhrenverkaufer mit offener Verkaufsstelle gelten sollen

Am Ende komme ich nicht umhin, mich mit Herrn
Uhrmacher Knochel auseinanderzusegen. Mir scheint der
Kern seiner Ausfihrungen darin zu liegen, dak er hervor-
hebt, dak der Uhrmacher fur die Reparaturen angesichis
seiner langen Lehrzeit usw. nicht angemessen bezahll
wird. Daruber hatte sich Herr Knochel unter Anfuhrung
genauer Tatsachen des weiteren verbreiten konnen. Es
geht aber nicht an, dag er den Uhrmacher wiederholt als
den armen und bedauernswerten Handwerker hinstellt.
Dag der Uhrmacher immer wieder hinzulernen mufk, be-
deutet keine Verarmung fur ihn, sondern eine Bereiche-
rung. Der Uhrmacher hat in der Krisenzeit schwere Ver-
luste gehabt. ‘Er hat diese Verluste in der Zeil nach der
nahionalsozialistischen Revoluhion zum groken Teil wieder
ausgleichen konnen. Daf heute noch mancher Uhrmacher
mit Wirtschaftssorgen zu kampfen hal, bedeutet keine Ar-
mut, Wenn er sein Handwerk versteht und mil seinem
Handwerk gute kaufmannische Kenninisse verbindet, wird
er nach wie vor in der Lage sein, sich und seine Familie
zu ernahren. Auch die Sorge der selbstandigen Hand-
werker um ithre Nahrung und ihren Unterhalt am Lebens-
abend wird den Handwerkern in absehbarer Zeil ge-
nommen werden. In lekier Zeit erschienen wiederholt Aus-
fuhrungen des Reichsarbeitsministeriums und des Reichs-
organisationsleiters Dr. Ley, in welchen die Regelung der
Altersversorgung fiur das Handwerk angekundigt wurde.
Wir wollen stolz auf unser Uhrmacherhandwerk sein und
dankbar anerkennen, dak auch unser Handwerk an dem
allgemeinen Wirtschaftsaufschwung teilgenommen hal.

Natorp,

Geschaflstuhrer des Reichsinnungsverbandes des
Uhrmacherhandwerks und der Gememschafis-

werbung der Deutschen Uhrenwirtschaft,
(I/1706)
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