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Wir setzen heute unsere im vorigen Heft begonnene Artikelserie zu dem Thema ,.Gerechte Warenverteilung fort,

Gold gegen Gold

[der AnschluB der Ostmark an das Deutsche Reich, das
vollstindige Verschwinden der Juden aus dem Handel und der
hKrieg mit England und Frankreich hat unser Fach innerhalb
kurzester Prist vor Verhiltnisse gestellt, die vordem niemand ge-
ahnt hat,

Gerade die Ostmark war immer mit Gold und Gold-
schmuck ausgichig versehen: es ist daher nicht sehr verwunder-
lich, wenn die groBe Masse des kaubtenden Publikums es his
heute nicht begreifen will, daB es fur einen Goldring oder ein
Goldkettchen in seinem oft unbeachteten Kram nachsehen soll,
ob sich nicht dort ein altes, langst unbrauchbares Stuck dieses
edlen Metalles vorfindet, welches fur ein neues Stuck hingegeben
werden mull. Und doch ist dieser Umtausch unbedingt not-
wendig, soll der Grol- und Kleinhandel nicht in abschbarer Zeit
vollstandig vom Golde entbloft sein.

Wieviel scheinbar unnitze und wertlose Sticke wiren noch
in diesem Kram zu finden! Ein zerrissenes Silberkettchen oder
cin Anhanger, ein zerquetschtes Dublee-Medaillon oder ¢in Ring-
lein, dem der Stein schon fehlt und das scheinbar fir niemand
mehr einen Wert hat. Aber in der Masse ist dieser Kram, wie
s0 vieles im Leben, nutzbar zu machen.

Ein alter Uhrmachermeister hat mir kirzlich aus seinem
Laden 710 g Altdublee zusammengesucht und versprochen, wenn
thm dic Zeit bleiben werde, noch manches Stiuck bringen zu
kimnen,

Welche Mengen lingst vergessener Stiucke konnten bei
cinigem guten Willen auf diese Weise wieder zu neuem Leben
erweckt werden!

Der beliebte Einwand, es handle sich bei diesen kleinen,
fast wertlosen Stucken in der Kramlade um Andenken an lingse
verstorbene Menschen und liangst entschwundene Stunden, mag
wohl in vielen Fillen richtig sein; aber ist nicht die Erinnerung
an diese Menschen oder Stunden in unserem tiefsten Herzen
besser verankert, als in einem Stuck Kettchen oder Ringlein?

Es hat keinen 5Sinn, Ausnahmen von der Vorschrift Gold
gegen Gold zu machen und, wie man bei uns hier zu Lande sagt,
cin Auge zuzudricken, wenn uns ein langjihriger Abnehmer mit
cinem Augenzwinkern und halblauter Stimme sein Anliegen in
das Ohr flustert: In Anbetracht der langjahrigen Freundschaft
usw, usw, . . . werden wir wohl bei ihm eine Ausnahme machen
und die strenge Vorschrift unbeachtet lassen.

Lirst vor wenigen Tagen sagte mir ein langjahriger Kunde
mit schwerem Seufzer, er habe sein Goldlager kirzlich wieder
cinmal abgewogen und zu seinem Entsetzen festpestellt, dald
dieses Lager wieder um 100 g leichter geworden sei; trotzdem
er nur in den allerseltensten Fiallen ohne Goldanlieferung ver-
kauft habe,

Wie lange wird dieser Ladenbesitzer sein weiches lHerz
noch inden allerseltensten Fiallen sprechen lassen konnen,
bis er das letzte Stuck Goldware hinauswandern schen wird?

Licnau die gleichen Verhiltnisse wie bei diesem Laden-
besitzer sind auch im GroBhandel: hier vielleicht noch stirker
wie bei dem Kleinhandel,

er Verkehr des GroBhindlers mit seinem Kunden ist in
viclen Fallen noch inniger, weil er mit diesem in ununter-

Wir fihren Wissen.

brochener Verbindung steht, thn haufig von der Geburt seines
Gieschiiftes durch alle Stufen sciner Entwicklung begleitet und
war oft auch sein Bankier sein mufite. Trotzdem schutzt uns
dicse Vergangenheit nicht davor, hart und strenge sein  zu
mussen, wollen wir uns nicht unseres Goldbesitzes entblofden, der
wahrscheinlich auf Jahre hinaus unersetzlich ist.

Bei meinem  vieljahrigen, ununterbrochenen Verkehr mit
meinen Kunden habe ich es in letzter Zeit nur zu oft erlebt, dald
Ladenbesitzer von seiten cines Privaten aut ihr Ansuchen um
Goldanlieferung lachend oder zornig die Worte #zu hiren be-
kamen: ,lch werde doch nicht mein Gold hergeben, ich komme
doch nur darum zu lThnen, weil ich noch einige Gaoldgegenstinde
s meinein Schmuck haben mochte”

War diese Ansicht bis vor kurzer Zeit sehr lobenswert, so
ist si¢ jetzt der Ruin des Groll- und Kleinhandels, wenn ihr in
allen Fallen Folge geleistet wird.

Die Gegenwart verlangt von uns, vor allem anderen im Ge
schiftslcben Ruhe #zu bewahren und uns den Abnehmern gegen.
uber sachlich und wurdevoll zu benehmen.

Dall wir einem Soldaten gegeniiber, der an die Front geht
oder von dieser kommt, daB wir cinem schwerschaffenden Ar
beiter oder dessen Frau gegenwirtig mehr Ricksicht entgegen
zu hringen haben wie anderen Kaufern, ist ecinleuchtend.

Wichtig ist auch, diejenigen Betriebe zu berucksichtigen,
bei denen der Betriebsfihrer im Felde steht und wo dessen Frau
unter Aufbietung ihrer ganzen Personlichkeit bestrebt ist, den
Betrieb aufrecht zu erhalten. Diese Betriche sollte jeder Groli-
hindler vor allen anderen Betrieben bevorzugen, damit der Be-
sitzer, wenn er das Glick hat, vom Kriege zurickzukommen,
keinen Trimmerhaufen vorfindet.

Trotz dieser unbedingt notwendigen Einschrankung der
Verkiufe muld das Schmuckwarenbediirfnis der Menschen, ins-
hesondere der weiblichen, aufrecht erhalten bleiben, denn es
schafft Arbeit und Brot, aus der Sehnsucht, seinen Korper zu
Zieren,

Diesen Zwiespalt zwischen Verkaufscinschrinkung und
Vierkaufsforderung zu uberbriicken, ist die vornehmste Aufgabe
des Handels; ihr gerecht zu werden, ist eine der schwierigsten
Fragen, vor die wir jemals gestellt wurden. Wie in so viclen
Fallen der jungsten Vergangenheit schafft unsere deutsche In-
dustric auch hierin cinen Ausweg, indem sie uns statt der edlen
Metalle Schmuckwaren aus Ersatzmetallen lictert.

Leider aber kann sie nicht restlos auf die Verwendung von
Crold und Silber verzichten. S0 mul} es nach wie vor unser He
streben sein, aus den sorgsam verschlossenen Kisten und Liden
des Privatbesitzes die vielen, unbeachteten Stucke aus Gaold,
Silber und Dublee der schaffenden Industrie zuganglich zu
machen. Und auch den Herren Ladenbesitzern und GroBhind-
lern wird es schr forderlich sein, in ihren Warenbestinden Nach-
schau zu halten, und sie werden finden, dald dort manches Stuck
licgt, welches nur mehr wert ist, in den Schmelztiegel zu wan-
dern, um von dort den Weg zu einem neuen, modernen Schmuck-
stuck anzutreten.

Kommerzialrat Rudolf Kuthmaver, Wien
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