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Etwas (ber eéota éEOfE

Das Dekorieren an sich ist eine ziemlich einfache Sache,
wenn ¢s mit ein billfchen Lust und Liehe und natiurlich auch
Greschmack angefaldt wird.

Bei den Grofiuhren haben wir zunidchst die Kichen
uhren, die am besten wirken, wenn sie fein sduberlich auf
hellem Grund, wie in einer gepflegten Kiche, aufgehingt sind,
In Reih und Glied ist es sehr ubersichtlich, und die klaren TN IR
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Preise dazu ermoglichen eine schnelle Auswahl.

Die Tischuhren verlangen eine wohnlichere Umgebung, -~
was schon durch gch-;:hqu]-;tn: Lichteffekte erzielt werden kann, “rm e
IYer Hintergrund erfordert wirmere Farben, die aber auf = Tt sl 5
keinen Fall zu dunkel gewihlt werden sollen; wie auch die
heutigen modernen Tapeten wohl gedimptt, aber nie zu
duster und unruhig wirken, Der Kunde soll sich ja die ihm
zusagende Uhr gleich in seiner eigenen Wohnung vorstellen
konnen.

Nun kommt das Fenster mit Kleinuhren und Schmuck
Die Flachen missen zundchst geschickt aufgeteilt scin, dald
man viel zeigen kann, die Dekoration aber doch nicht zu uber
laden wirkt. Die Damenarmbanduhren in Gold bilden vor
teithaft den Mittelpunkt. Die Schmuckuhren mit Ansatzband
sollen ,oweich” liegen. Auf Samt wirkt Gold immer sehr gut
Einzelne Stiucke mit Brillanten und Steinen sehen auch in
feinen Etuis gut aus; als ,aus dem Kahmen fallend” liegen sie
naturlich etwas gesondert oder bilden die Mitte der Dekaoration
der wertvolleren Uhren. Lederbanduhren fur Herren und
Damen wirken sportlich und strenger; das soll sich auch in
der Ausstellung durch glatte, korrekte Aufteilung zeigen. Die
Beleuchtung muld versteckt, aber pgut angebracht scin

Der Schmuck wird auf die Seiten verteilt, er \'n;:rl:]n;_l,l
noch mehr Licht. Ansprechend mull die Halskette passend
zum Armband gezeigt werden. Kleine Liicken werden von
einzelnen Ringen im schonen Etui oder auf geschmackvoller
Lackkartusche ausgefillt. Kleine Geschenkartikel, wie Blei-
stifte, Chatelaines, Zigarettentoter und Ansatzbander, fillen
den Boden des Schaufensters. In kleinen Gruppen passend
zusammengelegt, sind sie ubersichtlich, und auch hier wird
dem Kunden die Wahl nicht schwerfallen.
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5ind das Unkoften?

Sehr oft hiire ich, daB die Kartonagen nur Unkosten seien, um die  Schmuckes und des Kiufers zu ersparen. Ohne einen Schimmer der

man sich gern driicken mochte, und ich glaube, daf diese AuBerungen Freude — nur eben zum Verkauf! Dabei denkt man gar nicht, daB der
mr einer ungeniigend durchdachten Einstellung der Sache gegenuber Kauf sich schon im Innern des Kunden vollzieht, bevor er sichtbare

entspringen. Formen annimmt,

Es ist klar, daB der Wille, Freude zu bereiten — gleichgultig, ob ~ Und mit solcher Einstellung, ohne jeden Kontakt mit dem Kunden,
sich selbst oder anderen —, das fast ausschlieBliche Motiv ist, das zum  will man dann --l*_mf*ﬂ'r"'-'-' tatigen"! T ) .
Kauf eines Schmuckstiickes fithrt. Mit Freude wird der Dame der Ist es denn ein Wunder, dald dabei die ,.Zugabe” der Kartonagen

hmuck iiberreicht, freudig legt sie ihn an, und alles hat dazu bei- als eine unangenehme und eigentlich uberflissige Sache erscheint, um
mutragen, daB diese Freude groft und ungetriibt sei. Erst dann, wenn die man nicht gut herum kann, weil es die Konkurrenz auch tut und
der ﬁhrmncher oder Juwelier in die Freude des Kunden eingestimmt weil es der Kunde erwartet, -
hat, wenn der Kunde merkt, daBl der Verkiufer , beteiligt” ist und selbst ~ Nein,eineschone VerpackunggehdrtzumSchmuck
ude an dem Schmuck, dessen Auswahl und der korrekten Beratung Wwie ein schones Gewand zur schonen Fraul Oder glauben Sie, dall die
t, erst dann ist der Verkiaufer das geworden, wozu er berufen ist: |':'|'.il|11:: nicht ganz genau di.:" Zusammenhang gwlﬁl.:hun LI]'II‘ und Ih__l't:r
Mittler der Freude. Kleidung fuhlt? Daff ein wirklich ,.passendes” Gewand nicht als Stiick

Wie QH: hgh.’; ich ﬂl"ﬁ-[‘hl‘.‘ﬂ. wWie d“_- E:ugcns[ﬁndﬂ lieblos 1-111.'1,3!U.|E|.I't ihl.'ﬂ'r ?I'_:]h"'-t El'l‘.ll'.llleﬂdEr‘.l wird? : ) ]
en, vielleicht mit ganz faden Bemerkungen, die nur dazu dienten, : Eine sc hon e un dp assen d__e ! erpac kungerh u]:'l tdie
Verkiiufer die Mihe des Eingehens auf die Besonderheiten des Freude, ist also ein ganz sinngemiBer Teil des Verkaufs; eine un-
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Wir flhren Wissen.



